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不動産業界で１１年勤め、会社では出来なかった
自分の理想を求め独立開業。不動産売買から仲介・
リフォームまで、お客様との出会いを大切にし、お
客様の生活をより豊かにするために活躍されていま
す。

京都の不動産会社
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導入のきっかけは？

開業後オフィシャルのホーム

ページは作成していたのです

が、マイホームをお考えのお

客様が相談に来る際に、ロー

ンの相談や相続の相談・売

却の相談など、お客様それ

ぞれにニッチなニーズがあり

ランディングページで広告が

打てたらと考えていたタイミ

ングした。通常、ランディン

グページを作成するには業

者と打ち合わせをして１ペー

ジ、１ページ作成する必要が

あり、毎回費用も掛かってく

るのでいい方法はないのかと

考えていました。そんな時に

お声がけをしていただいたの

がきっかけです。御社のシス

テムは、ランディングページ

自体を生成できるシステムで、

しかも自分自身でランディン

グページを作成することや、

キーワード対策まで出来る内

容でした。広告としてランデ

ィングページを打ち出す事が

簡単に出来ることは、自分が

求めていた理想と合致し、担

当者もわかりやすく提案をし

てくれたので導入を決めまし

た。

導入後の反響はどうですか？

元々納品時に制作して頂いた

ランディングページのクオリ

ティーも高く、導入してもう少

しで１年経過しますが、４０～

５０件はランディングページ

から問い合わせを頂いていま

す。お問い合わせを頂くお客

様も年齢層も幅広く２０代の

方から７０代の方まで様々な

お客様から頂くようになりま

した。御社のランディングペ

ージ制作システムは、何ペー

ジでも弊社が欲しい相談内容

でお客様に訴求することが出

来るので、お客様も訴求内容

を見て問い合わせを頂けるの

でイメージ通りの結果が出て

います。

かわる不動産の相続に関する

テーマでランディングページ

を制作してみたりと、お客様

が実際に売買される際に問

題になりそうな事や、手続き

で内容でよく質問を受ける事

などを意識して制作しており

ます。

ランディングページ制作で意識
していることは？

テーマをそれぞれに考えてラ

ンディングページを作るよう

にしています。通常の物件情

報や新着情報はもちろんなの

ですが、弊社では物件以外

のテーマでも作成したことが

うまくいっている要因だと思っ

ています。例えば、住宅ロー

ン関連のキーワードを意識し

てランディングページを制作

してみたり、物件の売買にか




